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Resumo: O ritmo diferente de crescimento das redes técnicas — de gés, de eletricidade,
das ferrovias e, mais recentemente, de informética — estd relacionado, geralmente, a
possibilidade de expansao que, por sua vez, depende de duas condigoes essenciais: uma
que ¢ o volume de demanda e outra o grau de investimento relacionado com o cresci-
mento da demanda. Nossa contribuigio tenta demonstrar os efeitos dessas duas condi-
goes em trés cidades espanholas do século XIX: Barcelona, Madrid e Milaga. Nas trés
cidades, devido as suas distintas caracteristicas, o desenvolvimento da rede de gas teve
comportamentos diferentes, o que permite chegar a algumas conclusées significativas.

Abstract: The different rates of the technical networks growth - of gas, electricity, rail-
roads or, more recently, the electronical system - is generally related to its possibilities
of expansion. This possibilities, as well, depend on two essential conditions: a volume of
continued demand and a degree of increasing reinvestment. Our contribution is essen-
cially based on showing the effects of these two conditions in three Spanish cities of the
19" century: Barcelona, Madrid and Malaga. In these three cities, due to its different
characteristics, the development of gas network had different behaviors, which allows
to reach some significant conclusions.
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La instalacion del gas procedente de la destilacion del carbén
de hulla supuso, en todas las ciudades europeas y americanas en
que tuvo lugar su adopcién, un importante avance tecnolégico por
sus ventajas respecto a otros medios anteriores de iluminacion.

Las dos principales aplicaciones que en sus inicios — a princi-
pios del siglo XIX — tuvo el gas de hulla fueron dos: el alumbrado
publico y la industria y el comercio. A estos dos usos se afadiria,
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unos anos mas tarde, la utilizacion del gas como fuerza motriz.
Esto no sucederfa hasta los afios 1870-1880 a medida que se intro-
dujeron innovaciones tecnoldgicas en el perfeccionamiento de mo-
tores orientados a aumentar la productividad de algunos procesos
industriales. Mds tarde todavia, hacia los afios 1920-1930, el uso
del gas se extenderia al &mbito doméstico con su incorporacién a
la calefaccién de las viviendas y sus utilizaciones en la cocina y
para obtener agua caliente.

Nuestra aportacién presenta las lineas generales del desarro-
llo de la industria del gas de hulla en tres ciudades espafiolas sig-
nificativas, Barcelona, Madrid y Mélaga. Dependiendo del volu-
men de demanda que se cred, las industrias gasistas que operaron
en éstas obtuvieron un distinto grado de éxito.’

La razon de ello radica en dos cuestiones combinadas: por
una parte, la industria del gas constituyé la primera infraestructu-
ra urbana reticular de cardcter unitario y con tendencia a la am-
pliacion constante, lo que implicaba también constantes incremen-
tos del volumen de capitales necesarios para el desarrollo de la
red.” Por otra parte, la red de gas fue el primer medio de distribu-
cion de un articulo de consumo cuyo desarrollo dependié desde
sus inicios del grado de solidez del tejido industrial existente en las
ciudades. Si éste se hallaba escasamente desarrollado, cualquier
inversion en la instalacién de gas serfa de carécter arriesgado.

Como se ha dicho, la instalacién de esa nueva tecnologfa pre-
cisaba de importantes inversiones iniciales para edificar, primero,
las factorias e, inmediatamente, extender las redes de distribucién.
A medida que se ampliaba la demanda, se debia ampliar, también,
el alcance de las redes y el volumen de produccién, lo cual permi-
tia aumentar la rentabilidad del negocio gasista.

En consecuencia, el riesgo econémico y, al mismo tiempo, la
garantia de desarrollo aumentaban considerablemente a medida
que se extendian las redes. Riesgo econémico derivado de la nece-
sidad de expansién de la red, cuyo mayor alcance en el territorio

El estudio de los casos de la instalacion del gas en Madrid y Malaga y su compara-
cién con el estudio realizado anteriormente sobre el gas en Barcelona por la autora
de este articulo ha sido posible gracias a la obtencién de una Beca de Investigacién
en Humanidades de la Fundacién Caja Madrid. El titulo de dicho trabajo es: Innous-
cion tecnoldgica y comportamientos empresariales en tres ciudades espafiolas del siglo XIX:
Barcelona, Miilaga y Madrid. Estudio comparado.

Dos obras de cardcter general e imprescindibles para conacer la dindmica territorial
de las redes: DUPUY, G. L'urbanisme des réseaux. Théories et Méthodes. Paris: Armand
Colin, 1991 (trad. espafiola: Barcelona: Qikos Thau, 1997) y CAPEL, H. (dir.). Las Tres
Chimeneas. Implantacicn industrial, cambio tecnoldgico y transformacion de un espacio ur-
bano barcelonés. Barcelona: FECSA, 1994 (3 vols.),
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debia permitir que las empresas gasistas llegasen a un nimero
creciente de usuarios. Garantia por la razén de que a mayor desar-
rollo de la red, se obtenia un también mayor control sobre el terri-
torio sobre el que ésta se extendia y disminuian considerablemente
las posibilidades de que en dicho territorio entrasen y se extendie-
sen otras redes.

Una manera que tuvieron a su alcance los empresarios gasis-
fas para minimizar o al menos disminuir el riesgo de la instalacion
del gas fue el de acogerse al mecanismo mercantilista vigente en
Espaiia del privilegio exclusivo otorgado por los ayuntamientos,
que, en la practica, suponia a las empresas la posibilidad de ejercer
un estricto monopolio sobre el territorio objeto de privilegio. A
cambio de dicho privilegio, y sobre todo, a cambio de las perspec-
tivas de ganancias derivadas del monopolio que podrian obtener
las empresas gasistas, los ayuntamientos pudieron incorporar al
espacio urbano una innovacién tecnolégica importante que por su
elevado grado de riesgo y por los voltimenes de capitales que se
debfan manejar, pocos estaban en disposicién de invertir.

El desarrollo desigual de la industria gasista en Espana

En Espaiia, pafs pobre en yacimientos de carbén, la fabrica-
cién de gas se vio supeditada desde el principio a la necesidad de
acudir a la importacién de carbones procedemes de Gran Bretafa,
esencialmente. Debido a las caracteristicas de la legislacion
espafiola referente a las importaciones, los precios de los pro-
ductos y de las materias primas que debian venir del extranjero
estaban gravados con importantes impuestos orientados a
proteger la industria nacional. Esto, mas los fletes, encarecian
extraordinariamente los precios de los carbones y, en conse-
cuencia, el precio final de la produccién de gas. S6lo su produccion
en grandes cantidades permitia a las empresas gasistas obtener
beneficios de su distribucion.

Después de algunos ensayos en distintas ciudades europeas
en los que se pudieron comprobar las ventajas del gas como medio
de iluminacién, el primer uso a que se destino el gas fue general-
mente el del alumbrado publico. Las caracteristicas del nuevo sis-
tema de alumbrado, sobre todo, en referencia a su eficiencia y es-
tabilidad en contraste con otros medios de iluminacion anteriores,
brindaban a las ciudades la posibilidad de aumentar su prestigio,
asimilandolas a las grandes capitales europeas y les permitia, tam-
bién, incrementar la seguridad de las calles.
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En principio, a los empresarios gasistas les convino utilizar el
alumbrado piblico a gas como una manera de dar a conocer las
ventajas de este nuevo sistema de iluminacién. Pero sélo durante
una primera época. Enseguida observaron que el gran bloque de
consumo y el que mayores ganancias podia proporcionarles era el
compuesto por las actividades productivas, y principalmente, las
procedentes de la industria y del comercio. El gas proporcionaba a
esta franja de demanda un medio de aumentar la productividad,
sobre todo, a la industria, ya que permitfa continuar las activida-
des fabriles en horas nocturnas, actividades que hasta la instala-
cién del alumbrado a gas debian suspenderse por falta de luz.

Otra razén del escaso interés de las empresas gasistas en
atender el alumbrado ptblico de las ciudades fue el estado de las
finanzas municipales, que por ese tiempo se encontraba en Espafia
fuertemente influido por la situacién econémica de la Hacienda
real espafiola. Ya desde finales del siglo XVIII se habfan ido ges-
tando las circunstancias que finalmente desembocarfan en la quie-
bra de las arcas nacionales.’ Hasta entonces, y pesar de sus dife-
rencias de tamafio y de patrimonios, los municipios espafioles se
habfan ido financiando con los recursos procedentes de las rentas
producidas por sus propiedades. Pero a finales del XVIII los ayun-
tamientos tuvieron que renunciar a gestionar directamente sus
bienes, puesto que debieron constituirse en el principal soporte
economico del Estado. Se abolié la autonomia econémica de los
ayuntamientos; sus bienes fueron transferidos a la administracién
central y ésta intervendrfa desde entonces en la gestién econémica
de los ayuntamientos.*

Esta situacion tuvo como efecto que, a pesar de su interés en
adoptar la innovacién que representaba el alumbrado a gas de las
ciudades, los ayuntamientos se encontrasen en serias dificultades
para sufragar los gastos procedentes de dicho sistema de ilumina-
cion.’

Ya se ha dicho que la demanda particular, procedente del
comercio y de la industria, serfa muy pronto la principal fuente de
beneficios de los empresarios gasistas por la razén de que era un
bloque de demanda solvente. A diferencia de la demanda proce-

3

GARCIA GARCIA, C. & COMIN, F. Reforma liberal, centralismo y Haciendas muni-
cipales en el siglo XIX. Hacienda Piiblica Espariola, 1995, n® 133, p. 81-106. -

Ver ARROYOQ, M. Iniciativa privada e intereses ptiblicos en el desarrollo de la indus-
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dente de los ayuntamientos, el consumo particular estaba consti-
tuido por individuos aislados, y sin fuerza institucional para en-
frentarse a las empresas gasistas, que tenfan siempre la posibilidad
de suspenderles el suministro en caso de falta de pago; mientras
que por el hecho de ser consumidores institucionales, los ayunta-
mientos tenian a su alcance algunos recursos legales con los que
hacer frente a las exigencias de las empresas gasistas y podian re-
trasarse en el pago del suministro. Entre tanto, las empresas gasis-
tas debian de esperar meses y atin afos para recibir el pago del
suministro del gas para el alumbrado puiblico.

Esta situacién de constante endeudamiento ejercié otro efecto
en las relaciones entre los ayuntamientos y las empresas gasistas.
Al no poder hacer frente a sus deudas, los ayuntamientos se en-
contraron en desventaja ante las empresas gasistas y sin poder
hacer prevalecer sus demandas ante las condiciones de suministro
de éstas, tanto respecto a la cantidad de gas como respecto a la
calidad del mismo.*

Mientras que los ayuntamientos eran la peor rémora a que
tuvieron que enfrentarse las empresas gasistas, s6lo la existencia
de un volumen importante de demanda particular podia contrar-
restar los efectos negativos del alumbrado piiblico y muy pronto,
los empresarios gasistas pusieron su maximo interés en extender
sus redes de suministro hacia las zonas urbanas en las que la de-
manda particular se mostrase mas activa.

El estado del tejido industrial de las distintas ciudades se
mostraria, pues, determinante del desarrollo de la industria gasista
en Espafia.

El proceso de industrializacion en Espaia
y la demanda de gas

Ya hemos senalado que la demanda particular centrada en la
industria y el comercio constituia la base de la expansién de las
empresas gasistas; pero, evidentemente, esta cuestion estuvo vin-
culada al desarrollo diferencial de los respectivos tejidos industria-
les en algunas ciudades espafiolas.

Como es conocido, Barcelona fue durante bastante tiempo la
tinica ciudad espafiola con un grado suficiente de industrializacién

Para una ttil comparacién y el papel que desempeiiaron los poderes piblicos en el
desarrollo de otra red, en este caso del teléfono, ver CAPEL, H. Estado, administra-
cién municipal y empresa privada en la organizacién de las redes telefonicas de las
ciudades espanolas, 1877-1923. Geo Critica, n® 1, 100, 1994.
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que permite considerarla entre las ciudades europeas que habian
iniciado ese proceso a principios del siglo XIX.” Desde muy tem-
prano se consolidé en la ciudad un tejido industrial denso, proce-
dente de un proceso de industrializacién rapido y sostenido que, a
diferencia de la industrializacion de otras ciudades, como Malaga,
se mantuvo en crecimiento a pesar de las enormes dificultades que
un sistema financiero débil imprimia a la economia del pais.

De hecho, Malaga hubiese debido encontrarse en una situa-
cién similar a la de Barcelona, pero por diversas circunstancias que
afectaron negativamente a su crecimiento econémico, su incipiente
desarrollo fue truncado tempranamente.

A diferencia de Barcelona y de Malaga, la capital del Estado,
Madrid no seguiria hasta épocas muy tardfas el proceso de indus-
trializacién; su papel de Corte y de centro administrativo le im-
primfa un cardcter diferente al de las otras dos ciudades. Al desar-
rollo desigual de las redes de gas de Barcelona, Madrid y Malaga
dedicaremos el resto de nuestra aportacion.

El gas de Barcelona, el dominio de la demanda particular

Se considera generalmente que el proceso de industrializa-
cién de Barcelona se inicié hacia los afios 1832, con la llegada a la
ciudad de la primera maquina de vapor para la empresa Bonapla-
ta, dedicada a la industria sidertirgica. Desde esa fecha, la expan-
sién de nuevos sistemas de produccién de mayores rendimientos
aumenté incesantemente, de manera que hacia 1842, la ciudad
contaba con un importante potencial de demanda de gas.

Se debe anadir, también, que, a diferencia de otras ciudades
que también tomarian la via de la Revolucién Industrial, el tejido
industrial de Barcelona estaba compuesto por industrias de medio
¥ pequefio tamafo que, en muy pocos anos, ocuparian densamen-
te el espacio urbano.

Por otra parte, en Barcelona se habia ido creando desde prin-
cipios del siglo XIX una estructura econdémica sélida, procedente
de la acumulacién de capitales derivados del comercio de ultra-
mar.

Para la historia de la industrializacion de Barcelona, primero y poco después de
Catalufia, ver dos obras fundamentales del Catedratico de Historia Econémica Jordi
Nadal. Ver NADAL, |. E! fracaso de la revolucidn industrial en Esparia, 1814-1913. Barce-
lona: Ariel, 1975/1990 (varias ediciones). NADAL, J. Catalunya, la fibrica d’Espanya.
Un segle d'industrialitzacion catalana, 1833-1936. Barcelona: Ayuntamiento de Barcelo-
na, 1985,
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Estas dos circunstancias, la existencia de una tejido indus-
trial s6lido, denso y en expansién y la disponibilidad de capita-
les, tuvieron como uno de sus efectos principales que en Barce-
lona se instalase en 1842 la primera industria gasista del Estado
espafiol con capital integramente cataldn, la Sociedad Catalana
para el Alumbrado por Gas, conocida muy pronto como La Cata-
lana.

De hecho, y a diferencia de otros casos que explicaremos
mas tarde, a la disponibilidad de capitales de la nueva empresa
se asociaria la capacidad empresarial para comprender que sélo
una reinversion constante permitiria que la red se extendiese de
manera continuada en el territorio de la ciudad y llegar con ella a
todos los consumidores que deseasen instalar el gas. De manera
que, antes de que se produjesen las solicitudes del nuevo sistema
de alumbrado, ya se encontraba la red en las cercanias de los
lugares susceptibles de crear un volumen suficiente de demanda.

Esta accion empresarial no se realizarfa sin riesgos, ya que
se canalizaba sin conocer a ciencia cierta los movimientos del
mercado; sin embargo, esta estrategia darfa generalmente buenos
resultados y explica que muy pronto, ante las facilidades que
ofrecfa la expansién de la red, la mayoria de las industrias de la
ciudad se encontrasen vinculadas al nuevo sistema de alumbrado.

El desarrollo de la nueva tecnologia fue en Barcelona extra-
ordinariamente répido y hacia 1864, eran ya cuatro las redes -
tres de capital cataldn y una de capital francés, la Compagnie
Centrale d'Eclairage et de Chauffage — que se extendfan en régi-
men de monopolio cada una por el territorio de la ciudad y de
los niicleos adyacentes. Muchos de éstos también se habian ido
constituyendo en nuevos espacios industrializados y més tarde,
en 1897, serfan anexionados a Barcelona.’

Como es sabido, la tendencia de las redes a ocupar la totali-
dad del territorio, tendria como uno de sus efectos mas relevantes
que se entablase una competencia feroz entre las distintas empre-
sas que extendian sus redes sobre el territorio urbano y que, en su
expansion, llegasen a encontrarse.

Cuando esto sucedio, los conflictos que se generarian serian
solventados con la absorcién de las redes menores por parte de las
de mayor potencial econémico. En Barcelona, esta situacién se

* Entre 1897 ¥ 1923 se fueron anexionando a Barcelona los municipios que conforma-

ban lo que se conoce como el Pla de Barcelona. Dichos municipios eran: Gracia, Sant
Andreu de Palomar, Sant Marti de Provensals, Sant Gervasi, Sarria, Les Corts de Sar-
rid y Horta.
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produjo en los afios 1880 con las dos empresas mas importantes,
La Catalana y la Compagnie Centrale, ya citadas, que mediante
distintas estrategias empresariales iniciaron una sucesién de ab-
sorciones y compras de las redes menores situadas en municipios
todavia independientes. En 1887, las dos empresas mayores, ya
tinicas competidoras sobre el territorio de Barcelona, llegaron a un
reparto del territorio, no s6lo del de Barcelona sino de los otros
municipios del Pla de Barcelona.’ Este constituirfa el territorio so-
bre el que ambas empresas desarrollarian sus respectivas redes
hasta que finalmente se llegaria a la unificacién total por parte de
una sola empresa.

En 1924, y como consecuencia de algunos cambios politicos
que no favorecian la continuidad de las actividades de empresas
extranjeras en Espana; la promulgacién de medidas legales restric-
tivas para dichos capitales y la simultinea adquisicién de mayores
cuotas de poder politico por parte de los ayuntamientos frente a
las empresas gasistas, llegaria el momento de la marcha definitiva
del pais de la Compagnie Centrale.

La época de las complacencias municipales debido a la escasa
capacidad econémica de los ayuntamientos habia pasado y en
vista de las diferentes circunstancias politicas y econémicas, la
Compagnie Centrale venderfa todo su patrimonio gasista en la
ciudad a su gran competidora, y que precisamente habia sido la
pionera de la instalacién del gas en Barcelona, La Catalana. Con
esta compra, dicha empresa se alzarfa con el monopolio sobre los
dos tipos de demanda de gas de la ciudad, el alumbrado ptiblico y
el consumo particular, como parte de una estrategia de largo al-
cance iniciada ya en los afios 1912-13.

Desde ese tiempo, La Catalana habfa ido realizando compras
de otras redes instaladas en distintos municipios de Catalufa fuera
del territorio de Barcelona y los municipios anexionados. La nueva
situacién seria bien aprovechada por dicha empresa para extender
su red no sélo en el territorio de la ciudad y sus niticleos vecinos,
sino para poner su infraestructura en disposicién de desarrollarse

Para el desarrollo del gas en Barcelona y en los municipios que mas tarde serfan
anexionados, ver ARROYQ, M. La industria del gas en Barcelona 1841-1933. Innovacidn
tecnoldgica, territorio urbano y conflicto de intereses. Barcelona: Ediciones del Serbal,
1996. Para la creacion de otras empresas de gas en municipios cercanos a Barcelona,
ver ARROYO, M. El gas en un municipio de Barcelona. Sant Andreu de Palomar
(1856-1923). In: CHECA, M. (coord.). Sant Andreu, de poble a ciutat (1875-1936).
Barcelona: Centre Ignasi Iglésies, 1998, p. 49-59; y ARROYO, M. La Propagadora del
Gas de Gracia. Articulacion del territorio y administracién municipal. Ciudad y
Territorio. Madrid: Ministerio de Administraciones Publicas, 1992, p. 61-77.
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por todo el hinterland de la ciudad e incorporar a la red de Barcelo-
na las de otros municipios que también se encontraban en clara
expansion industrial."”

Finalmente, la empresa heredera de La Catalana, la actual Gas
Natural, llegaria a unificar en los afios 1990, todas las redes espano-
las que actuaban a escala municipal o regional en una sola que abar-
ca en la actualidad todo el territorio nacional.

La fuerza expansiva de la red de Barcelona, vinculada a la po-
sibilidad de extenderse sobre un territorio de alta densidad indus-
frial, contrasta extraordinariamente con lo que sucedi6 en otras ciu-
dades espafiolas, como la misma capital del Estado, Madrid.

Madrid: las limitaciones de un centro administrativo

Ya hemos sefialado las dificultades que se derivaban para las
empresas gasistas del hecho de tener que orientar su produccién al
alumbrado publico, ya que, ademds de precisar cantidades impor-
tantes de gas para abastecer los faroles, el consumo realizado no era
satisfecho sino con grandes dificultades por parte del ayuntamiento,
eternamente endeudado respecto a las empresas gasistas.

Respecto a Madrid, ya hemos sefialado que su mismo papel de
capital del Estado y de centro administrativo y de la Corte, no favore-
€io la creacion de un tejido industrial s6lido.” El consumo de gas en
Madrid estuvo centrado en el alumbrado ptiblico y en el consumo
suntuario. No seria hasta los primeros decenios del siglo XX, en que
arraigarfa con fuerza al entrar en el &mbito del consumo doméstico.

A la prictica ausencia de un tejido industrial, se vino a sumar
otra dificultad que vino a retrasar el inicio del alumbrado a gas en
Madrid: la carencia de capitales solventes que se pudiesen dedicar a
laindustria, en este caso, a la industria gasista. Y, sin embargo, ya en
época tan temprana como 1832, con motivo del nacimiento de la
infanta Luisa Fernanda, se instalaron luminarias por medio del gas
en la fachada del Palacio Real de Madrid y en la adyacente Plaza de
Oriente.

ARROYO, M. La articulacién de las redes de gas desde Barcelona. Empresas
privadas, gestion municipal y consumo particular. In: CAPEL, H. & LINTEAU, J-P,
(dirs.). Barcelona-Montréal. Desarrollo urbano comparado/Développement urbain comparé.
Barcelona: Publicacions de la Universitat de Barcelona, 1998, p. 163-178. Sobre el
desarrollo de otras redes de gas en distintos municipios de Catalufia, ver ARROYO,
M. Empresaris gasistes a la Catalunya del segle XIX. Estudis histdrics i Documents dels
Arxius de Protocols Notarials. Barcelona: Collegi de Notaris de Barcelona, 1998, p. 327-
357.

PINTO CRESPQ, V. & MADRAZO MADRAZQ, S. Madrid. Atlas histérico de la ciudad,
siglos IX-XTX. Madrid: Fundacién Caja de Madrid/Lunwerg, 1995.
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Pero, una vez terminados los festejos, la instalacién de gas
fue reducida a la iluminacién de los cuatro faroles de la entrada
principal del Palacio Real y se tuvo que esperar hasta 1849 a que se
edificase una fébrica de gas y se iniciase la construccién de una
modesta red de suministro que alcanzaba a las calles mds repre-
sentativas de la ciudad.” A partir de ese afio, la red de gas de Ma-
drid se fue desarrollando de manera harto precaria, a la que no
fueron ajenas las dificultades para abastecerse de buenos carbones.
A diferencia de Mélaga y Barcelona, Madrid se encontraba en el
centro de la Meseta y sin acceso directo a las vias maritimas, lo que
puede dar una idea de las dificultades de aprovisionamiento de
carbon. Esta circunstancia, la falta de capitales y la ausencia de una
demanda particular amplia y solvente fueron las razones principa-
les de que se produjesen constantes cambios de propiedad de la
empresa hasta la llegada del capital procedente del Crédit Mobilier
Frangais que, por medio de su filial, el Crédito Mobiliario Espafiol,
compraria la fabrica de gas de Madrid para transformarla en el
buque-insignia de las actividades que dicha sociedad se proponia
realizar en Espafia, aunque por poco tiempo.

Efectuaremos un breve inciso para mostrar las principales li-
neas de actuacién del Crédito Mobiliario Espafiol a las que se
encontraba vinculada la empresa de gas de Madrid.

La entrada de los capitales extranjeros en Espafia fue posible
a partir de la promulgacién de la Ley de Sociedades Anénimas del
28 de enero de 1856. Fueron cuatro las grandes sociedades de cré-
dito que se acogieron a dicha ley, entre ellas, la ya citada Sociedad
de Crédito Mobiliario espafiol, vinculada a la Banca Péréire.”

El capital del Crédito Mobiliario Espafiol se fijé en 456 millo-
nes de reales, cantidad muy importante en aquella época y en las
condiciones de escasa actividad econémica que se experimentaba
en Espana. Este capital que el Crédito Mobiliario Espafiol se pro-
ponia invertir en Espafia, deberia ser utilizado para integrar en
una sola estructura econémica la explotacién de los carbones del
oeste de la Meseta - en las proximidades de dos municipios caste-
llanos, Valderrueda y Barruelo - y su utilizacién para fabricar gas
en distintas ciudades espafiolas, en concreto, en Valladolid, Bur-
gos, Pamplona, Jerez de la Frontera, Alicante y Cartagena, ademads
de la de Madrid.

12

Para cuestiones generales del desarrollo del gas en Madrid, ver SIMON PALMER, C.
El gas y los madrilefios. Madrid: Gas Madrid /Espasa Calpe, 1989.

Para conocer en profundidad el proceso de entrada en Espaia de las grandes com-
panias de crédito, ver TORTELLA CASARES, G. Los origenes del capitalismo en Espaia.
Banca, ferrocarriles e industria. Madrid: Tecnos, 1995 (2* ed.).

13
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El Crédito Mobiliario Espafiol se proponia, ademds, poner en
pie una poderosa industria sidertirgica en el norte de la Peninsula
que debia abastecerse, también, de dichos carbones; todo lo cual
seria articulado por la construccién de vias férreas que debian enla-
zar las distintas actividades industriales. A lo largo de la red de fer-
rtocarril, ademas, se proponian la construccién de numerosas fabri-
as de ladrillos en una accién que no tenia precedentes en Europa
por la diversidad de campos industriales que se abarcaban.

Desafortunadamente, los carbones espafioles, en los que tantas
esperanzas habfan puesto los gestores del Crédito Mobiliario Espa-
fiol, resultaron de una calidad bastante inferior a lo que hicieron
stponer los primeros informes, muchos de ellos aparecidos en revis-
fas industriales extranjeras, en las que se comparaban los yacimien-
Ios espafioles a los mejores de Gran Bretafia, Bélgica y el norte de
Francia." Si la bondad de los carbones espaiioles hubiese sido cierta,
las empresas gasistas que habia planificado el Crédito Mobiliario
Espafiol hubiesen podido constituir el motor del resto de acciones
previstas. Al fallar la materia prima, fallaron sucesivamente las em-
presas sidertirgicas del norte de la Peninsula, las costosas infraes-
tructuras del trazado de las vias férreas y la construccién de las fa-
bricas de gas.

__ Sin embargo, y mientras todo ello no fue evidente, el Crédito
Mobiliario Espariol invirtié cantidades muy importantes de capital
en la empresa de gas de Madrid, que conocié un espectacular in-
emento en la produccién de gas y en el consumo del alumbrado
ptiblico. La capital del Reino no podia mantener su espacio ptiblico
sin iluminar de acuerdo con la dignidad de su rango como centro
politico y administrativo.

.~ Estos buenos inicios fueron truncados de manera brusca. Como
s conocido, la caida de las bolsas europeas en 1863 harfa desapare-
cer muchas de las mayores empresas financieras, entre ellas, el Cré-
dit Mobilier Francais. La quiebra generalizada que ello supuso, afec-
16 negativamente a la trayectoria del Crédito Mobiliario Espafiol y
éste, a pesar de no seguir la suerte de su homélogo francés, vio cor-
fado el flujo de capitales procedentes de la empresa madre, desapa-
tecida en la ya sefialada quiebra. El desarrollo de la industria del gas
enMadrid se veria frenado y el resto de fabricas indicadas més arri-

ba deberfan llevar una precaria existencia o no llegarfan siquiera a

1niciar sus actividades.

" En especial, la revista mensual francesa Journal de I'Eclairage au gaz fue dando desde
los anios 1850 informaciones que hicieron creer a los inversionistas extranjeros que la
Peninsula Ibérica, y mds concretamente, el subsuelo espanol era un auténtico mar de
carbon que s6lo estaba esperando, como se decfa en un niimero de dicha revista, los
capitales necesarios para su explotacién.
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Un complicado proceso de traspaso de propiedades permi-
ti6, sin embargo, que entre los anos 1881 y 1889, las empresas
gasistas de Valladolid, Pamplona, Burgos, Cartagena y Alicante
pasasen a constituir parte del patrimonio de Gas de Madrid que,
poco después, por diversas circunstancias, se volverian a escindir
o desaparecerian como consecuencia de la entrada en el panora-
ma energético de otra innovacién tecnolégica: la electricidad.

Mas tarde, hacia los afios 1920, el gas seria finalmente adop-
tado por el consumo doméstico de la ciudad, como se ha dicho y,
efectivamente, por entonces el gas se volveria a mostrar insusti-
tuible en ese menester.

Como vemos, pues, si en Madrid el gas no llegd a arraigar
hasta épocas muy tardias, se debid, sin duda, a sus peculiares
caracteristicas como centro administrativo y a su escasa implan-
tacion industrial. Pero ése no era el caso de Malaga, cuya Revo-
lucion Industrial se produjo atin antes que la de Barcelona. En
Malaga los factores que incidieron en el escaso arraigo de la in-
dustria del gas fueron de diferente naturaleza que los que habian
afectado a la relacion oferta-demanda de Madrid.

Malaga, un desarrollo industrial truncado

El desarrollo industrial de Malaga hubiese debido seguir el
camino del de Barcelona. Su Revolucién Industrial se inici6 hacia
1828 - antes, por lo tanto, que la de Barcelona — en dos sectores
principales: la industria sidertrgica y la industria textil. Como
Barcelona, Mélaga contaba con un puerto maritimo cercano al
Océano Atlantico, lo que daba a la ciudad la posibilidad de esta-
blecer vinculos con otros paises. Pero, desafortunadamente, las
similitudes entre las dos ciudades terminan aqui. La gran dife-
rencia entre Méalaga y Barcelona se encontrd sin duda en la dife-
rente estructura empresarial y en la orientacién de sus respecti-
vas economias.

Mientras que el tejido industrial de Barcelona estaba forma-
do, como se ha dicho, por multitud de industrias de mediano
tamafio o francamente pequefio, la industrializacion de Malaga
se realizd a partir de las actividades de unas pocas industrias en
dos sectores principales, el de la siderurgia y el textil, de grandes
dimensiones y que daban trabajo a un segmento de la poblacién
escasamente cualificada, mientras que el resto se dedicaba
mayormente a la agricultura. Cuando se agot6 el mineral de hier-
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10 de la regién, y al no contar con yacimientos alternativos, las
des industrias sidertrgicas debieron cerrar sus puertas, con
ue la principal fuente de desarrollo de Mélaga quedaria trun-
al'lE

El sector textil malaguefio, por su parte, se encontraba supe-
do al comercio del algoddn, que a su vez, estaba estrechamente
lado al mercado americano, mientras que en Barcelona y, por
nsion en algunas otras zonas de Catalunia, el sector textil se
ontraba vinculado a diversas fibras, como la seda o la lana,
as de al algodén. En 1865, coincidiendo con la desarticula-
n del mercado del algoddn producida por la Guerra Civil ame-
ana, se iniciaria el declive de la industria textil malaguena.

La procedencia de los capitales dedicados a la industria tam-
gjerceria importancia. Asi como en Barcelona éstos fueron
todo del propio pais, en Mélaga las grandes industrias esta-
an en poder de las grandes familias extranjeras, principalmente
cedentes del Reino Unido.

En el campo circundante de Malaga, el cultivo practicamente
inico era el de la vid, tanto para la elaboracién de vinos — cuyos
tales se encontraban, también, en manos de empresarios ex-
eros — como para la produccién de uvas pasas, dedicadas ma-
mente a la exportacion.

- La decadencia econémica de Malaga, que se habia ido ges-
o desde los afios 1860, se acentud con la invasién de la filoxe-
en 1879, que completaria la desarticulacion de su estructura
nomica.” A diferencia de Catalufia, cuya agricultura no se en-
traba dominada por un sélo cultivo, superd la crisis de la fi-
era replantando vifia de pie americano o dedicdndose a cultivos
ativos, en Malaga, dominada por el monocultivo de la vid,
se buscaron sustitutos, el campo decayé y la economia de la
wvincia se hundio definitivamente. La disminucion de la capaci-
adquisitiva del campesinado tendria como consecuencia mas
rediata el hundimiento del mercado textil, ya que éste se encon-
a limitado al interior de la provincia, de marcado cardcter agri-
Una vez hundido el mercado interior, y desarticulada la in-
ia siderurgica por agotamiento del mineral de hierro de la
vincia, dificilmente las industrias de Mélaga, podrian subsistir.

- NADAL, J. Industrializacién y desindustrializacién en el Sudeste espafiol. Moneda y
Crédito, n° 1, 120, 1972, p. 3-80.

Ver PALOMO DIAZ, F. La sociedad malagueiia en el siglo XIX. Mélaga: Arguval, 1983;
-y VALLES FERRER, . (coord.). Introduccidn a la economia malagueiia. Malaga: Caja de
Ahorros Pravincial, Obra Cultural, CSIC, 1977,
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Hacia 1882, el periodo de esplendor de Mélaga se podia dar
por terminado, y la evolucién de Mélaga y de Barcelona, que habia
sido paralela en sus inicios empezé a ser claramente divergente.

Precisamente, en plena crisis de la filoxera, se inici6 la fabri-
cacién de gas en Mdlaga por parte de una empresa radicada en la
ciudad francesa de Lyon — Vautier et Compagnie — cuyos propieta-
rios habian observado el florecimiento aparente de Malaga. Pero
numerosas son las diferencias que la industria gasista de Malaga
mantuvo con la de Barcelona.

Por una parte, los capitales que se destinaron para el inicio de
la nueva actividad fueron bastante escasos. Esto repercutié negati-
vamente en la produccién de gas, que se mantuvo en cotas dificil-
mente rentables al no poder aplicar las economias de escala deri-
vadas de un volumen creciente de produccién. Al encarecer el
precio de produccién, las dificultades para animar a la demanda
particular eran mayores.

Pero ante esta situacién, en lugar de realizar inversiones en el
desarrollo de la red, los empresarios franceses se mantuvieron en
una postura claramente conservadora y s6lo estaban dispuestos a
reinvertir en el negocio cuando las expectativas de beneficios fue-
sen perceptibles. Al no animarse la demanda industrial, la indus-
tria gasista se mantuvo durante toda su vida en un estado de pre-
cariedad del que sélo saldria hacia los afios 1920, en que la empre-
sa pasarfa a otras manos que conseguirian en escasos afios, por
medio de cuantiosas inversiones, poner la fabrica de gas en condi-
ciones de competitividad.”

Se sabe, por ejemplo, que en visperas de la compra de la em-
presa por parte del capital cataldn, en 1923, la produccion de gas
para el alumbrado publico se encontraba alrededor del 60 por
ciento del total de la produccién. Y ya hemos indicado que la peor
rémora que tuvieron que arrastrar los empresarios gasistas fue,
precisamente, el consumo procedente del alumbrado piblico, que
s6lo podia ser contrarrestado con un volumen muy superior de
consumo particular. A partir del cambio de propiedad, se inici6
una época de inversiones masivas que pondrian a la empresa ga-
sista en condiciones de suministrar gas abundante y de calidad por
medio de la expansién de la red. Como se habia realizado en Bar-
celona muchos afos antes, al acercar la red a las zonas susceptibles

" El caso del gas de Malaga ha sido explicado de manera pormenorizada en ARROYO,
M. Banca, infraestructuras urbanas y estrategias empresariales. La fdbrica de gas de
Maélaga (1923-1940). In: Actas del Il Congreso de Historia Catalano-Andaluza.
Barcelona/1.'Hospitalet: Fundacié Gresol, 2001.
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de generar demanda de gas, se facilitaba la incorporacién a la
‘misma por parte de la demanda particular, en esos afios, ya, mas
| centrada en el consumo doméstico que en el industrial o comercial.
En Malaga y en la mayoria de ciudades espafiolas — como la
+ misma capital, Madrid, o como Sevilla® - se reprodujeron las con-
diciones que llevarian a la empresa a una historia de ventas y tras-
pasos, como manifestaciones de un bajo volumen de inversién de
capitales, un también bajo nivel de demanda particular y en conse-
“cuencia, un bajo nivel de expansién de las respectivas redes en
contraste con la situacién que se produjo en Barcelona.

Conclusiones

~ En este trabajo hemos tratado de mostrar una idea general del
“desarrollo de la industria gasista en Espafia durante los afios de
mayor auge de dicha industria a partir de los ejemplos de tres ciu-
dades significativas, Barcelona, Madrid y Malaga. Las tres ciuda-
des, con sus distintas caracteristicas, mostraron, también, diferen-
tes trayectorias en la adopcién de una tan importante innovacién
teenolégica como en su momento lo fue el gas.

- Hemos visto que el diferente ritmo de reinversién de las tres
ciudades se mostré como uno de los factores diferenciales del de-
rrollo de los tres procesos que hemos basado en dos caracteristi-
esenciales: el desarrollo industrial de cada una de las ciudades
 en consecuencia, la posibilidad para las empresas gasistas de
“extender sus redes de manera continuada y la capacidad empresa-
rial para asumir riesgos y, por consiguiente, a invertir sin esperar
beneficios inmediatos.

El otro factor que diferenciarfa a Madrid y Mélaga en contras-
te con Barcelona fue el del diferente volumen de la demanda parti-
que desempefié un papel preponderante, tanto negativo en
adrid y en Mélaga como positivo en Barcelona.

En Barcelona dominé un tipo de comportamiento empresa-
capaz de asumir riesgos a corto y medio plazo, propio de una
se social emergente, la burguesia, que no se produjo ni en el
0 de Madrid ni en el de Mélaga. En Madrid, por la préctica in-
tencia de una clase media en contraste con una poblacién ma-
ariamente dedicada a las funciones administrativas. En Mala-
tampoco la burguesia era numerosa, y el inicio de su revolu-

la historia del gas en Sevilla ver: GONZALEZ, A. El gas en Sevilla, cien aiios de
historia. Sevilla: Artes Graficas Salesianas, 1981.
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cién industrial estuvo vinculado a una oligarquia cuyo comporta-
miento econémico se mantuvo enraizado en los usos del Antiguo
Régimen, uno de cuyos aspectos mas relevantes fue su carécter
rentista.”

En Barcelona la confluencia de las dos condiciones — una de-
manda particular numerosa y solvente y un volumen de capitales
disponibles importante — favorecié el desarrollo constante de la
red de gas. En Madrid, en cambio, una escasa predisposicion de
los capitales para invertir en una industria de caracter novedoso y,
por lo mismo, con un elevado grado de riesgo, mantuvo la indus-
tria gasista en un bajo nivel de produccién y de expansion de la
red. A diferencia de Barcelona, en donde las ampliaciones de las
instalaciones y de la red fueron constantes, en Mélaga, se utiliza-
ron los minimos recursos econdmicos, lo cual repercutié en el es-
caso desarrollo de su red de gas.

En Madrid, el bajo volumen de produccién de gas no seria
solventado hasta la entrada de grandes cantidades de capitales
procedentes de las finanzas internacionales, de manera que al
hundirse éstas, arrastrarian consigo los capitales radicados en Es-
pafa. Se frenarfa el ritmo de produccién de gas, el encarecimiento
de éste y, en consecuencia, el retraimiento de la potencial demanda
particular. Todo lo cual dificultaria la expansion de la red de gas.

De igual manera, mas tarde en Malaga, la entrada de capita-
les catalanes dispuestos a reflotar el negocio del gas animaria el
consumo de gas, aunque una vez puesta la factoria en disposicién
de producir, la demanda de gas tampoco arraigd de una manera
importante, ya habia entrado la electricidad y el tiempo del gas
como tinica fuente de luz y energia habia pasado. La electricidad
se presentarfa como la gran competidora del gas y acabaria por
desbancarlo, relegandolo, como en el caso de Madrid, al ambito
del consumo doméstico.

Todo esto nos permite entender el desarrollo diferencial de
las redes de gas en estas tres ciudades espanolas y, por tanto, la
expansion diferente de esta importante innovacion tecnolégica.

Ver sobre las distintas culturas empresariales que dominaron en ambas ciudades
BAHAMONDE, A. & MARTINEZ, ]. A. Historia de Espafia siglo XIX. Madrid: Univer-
sidad Complutense, 1994.



